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Eléments de recherche : PRESSE TAUX : réseau de franchises de courtage en crédits, toutes citations

ENTREPRISE Une première en Ile-de-France

Presse Taux implante
sa première franchise

R
iyonnant histori-
luement dans le
lord de la France,
e réseau de cour-

tage de crédit Presse Taux
entame son développement
national en ouvrant une fran-
chise à Pontoise.
Premier courtier du réseau à
opérer en De-de-France, Pascal
Quesnel (photo) est un spécia-
liste de la finance. Après avoir
évolué plus de vingt ans dans
ce secteur, dont quatre dans le
milieu boursier au Royaume-
uni, il a choisi de se tourner
vers le courtage en crédit, un
secteur qu'il juge en plein essor.
«Le marché est porteur et les
opportunités sont nombreuses.
En France, nous sommes
encore loin des volumes atteints
dans d'autres pays européens»,
précise-t-il. Avec son concept
de réseau de courtiers sans
agence, Presse Taux privilégie
la prise en main immédiate des
dossiers en plaçant le contact

f «Le marché est porteur et les opportunités sont nombreuses»,
estime Pascal Quesnel, gérant de la franchise pontoisienne de Presse Taux.

direct et la réactivité au cœur
du process. Cette démarche
assure également une confiden-
tialité plus importante et une
meilleure connaissance de la
problématique des clients.
L'implication des courtiers,

associée à la mise en place de
formations et d'outils marke-
ting performants, permettent à
Presse Taux de se positionner
sur son marché en véritable
challenger. Le réseau souhaite
implanter dix-huit nouveaux

courtiers en 2014 et 24 en 2015.
Il se fixe comme objectif d'at-
teindre les 60 à l'horizon 2016.
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